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Het concept lijkt simpel: Een project kan volledig worden 
aangepast aan de wensen van de klant en dit kan worden 
doorgevoerd in de print op het tapijt en in de verschillende 
soorten raambekleding. Om de dienstverlening betaalbaar 
te houden voor kleinschaliger projecten, is echter een grote 
flexibiliteit vereist van de toeleveranciers. Door de ervaring 
van Henk Heres, het creatieve brein achter Part4, en de 
jarenlange samenwerking met verschillende weverijen, is 
een betrouwbaar netwerk ontstaan. “Part4 kan de stoffen 
leveren, vanaf zo’n 50 strekkende meter op 140 cm breed 
en kamerhoog”, zegt Harjet Heres, die de bedrijfsvoering 
doet van Part4. “Het concept behelst in principe alleen print, 
maar desgewenst kan een patroon of logo ook worden 
ingeweven. De te bedrukken stoffen kunnen variëren van 
overgordijnen, dim-outs of vitrage, maar bijvoorbeeld ook 
separatiegordijnen om ziekenhuisbedden.” Besloten werd 
om in plaats van te collectioneren, binnen het eigen bedrijf 

Groothandel in woningtextiel Gebrs. Willard en gordijnstoffenleverancier Part4 gaan een 

samenwerking aan: Design Your Own. Dit houdt in, dat de stoffering in zowel tapijt als 

raambekleding volledig op elkaar kan worden afgestemd. De klant kan ieder gewenst des-

sin aanleveren, op basis waarvan een individuele uitvoering wordt ontwikkeld. De doel-

groep van dit nieuwe concept is de projectmarkt, ook de kleinere projecten. 
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collecties te gaan ontwikkelen. Door deze werkwijze kunnen 
ook dessins worden ontwikkeld in samenspraak met de klant. 
Gebrs. Willard heeft betrekkingen met een fabrikant die tapijt 
kan bedrukken met een geavanceerde Chromojet digitale ta-
pijtprinter. Dit kan al vanaf 100 vierkante meter, in 6 verschil-
lende tapijtkwaliteiten. Nu nog in een combinatie van 8 kleuren, 
straks in 16. “Het grote voordeel van de samenwerking is een 
bundeling van netwerken en distributie”, aldus Peter Kuipers. 
“We kunnen op deze manier voor een aantrekkelijke prijs een 
product aanbieden dat zich onderscheidt. Een woninginrichter 
heeft hiermee een grote voorsprong op grote aanbieders van 
standaard producten, omdat je een service op maat aan kunt 
bieden. Een proefstaal kun je al na twee weken aan de klant 
tonen. De levertijd is per project afhankelijk van de hoeveelheid 
meters en hoe specifiek het productieproces is, maar alles is 
leverbaar in maximaal 6 à 8 weken.” 
www.willard.nl , www.part4.nl


